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CANVAS     Diseñe su entidad

de vinculación tecnológica

Curso Gestión de la cooperación entre 
empresas y unidades de I+D+i 



Propuesta de Valor

VALOR

crear valor

entregar 
valor

captar 
valor

es el mecanismo por el cual un negocio   
busca generar ingresos y beneficios



https://youtu.be/i1Le5GYkBT8
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Modelo Canvas (lado pasional)

➢ Propuesta de Valor
En esta casilla se detalla las características que hacen único a nuestro 
producto. Precio, forma, rapidez… etc.
➢ Segmentos De Clientes
Nuestro público objetivo debe estar muy bien especificado. 
Debemos tener claro qué tipo de personas van a comprar nuestros 
producto o servicios
➢ Canales
¿Cómo vamos a entregar nuestra propuesta de valor?
➢ Relación con Clientes
Debemos especificar qué efecto va a causar en los clientes nuestra 
marca.
➢ Fuente De Ingresos
¿Cómo van a pagar nuestros clientes? ¿Qué formas de pago son las 
más usadas por nuestro público objetivo?
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Modelo Canvas (lado técnico/analítico)

❑ Recursos Clave
Los recursos que debemos consumir para desarrollar nuestra 
actividad.

❑ Actividades Clave
Son las acciones que debemos hacer para ofrecer nuestro producto. 
Por ejemplo distribución, transporte, publicidad… etc.

❑ Socios Clave
Debemos identificar que proveedores son necesarios para llevar a 
cabo nuestra actividad.

❑ Estructura De Costos
Analizar los costes fijos de nuestra empresa e intentar minimizarlos. 
El objetivo es hacer un modelo de negocio rentable.



CANVAS



GABRIELA COUTO, MBA

coach@biogerentes.com

www.biogerentes.com
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